
NEUBAU
Individuelle  
Leistungspakete

Einzigartiges  
Engagement
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Ehrlich. 
Engagiert. Er
fahren. 

1021 
verkaufte 
Neubauwohnungen 

809 
vermietete 
Neubauwohnungen 



360
Mitarbeitende

8 
Geschäftsstellen

45'000
Interessenten und 
Newsletter-Abonnenten

Voller Einsatz für 
Ihren Immobilien-
Erfolg seit 1985.
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Makler Plus

Fakten sammeln
Standort-/Marktanalysen
Entwicklungen und Trends

Individuelles
Leistungspaket

Lösungen  
erarbeiten
Strategieformulierung
Erfolgsfaktoren

Projekt realisieren
Kommunikationsauftritt
Vermarktungsmassnahmen
Käuferbetreuung

Anforderungen 
definieren
Projektanforderungen
Nutzungsvorschläge 
Zielgruppendefinition

Projekt kreieren
Produktdefinition
Projektpartner
Vermarktungskonzept/ 
-vorgehen

Top beraten - von Anfang an 
Dank umfassender Beratung 
holen Sie das Beste aus Ihrem 
Projekt heraus. Wir finden  
die optimale Vermarktungs-
strategie und zeigen Ihnen 
Wege und Potenzial auf.

Die optimale Grundlage  
für Ihren Erfolg  
Die Bewertung der Vermark-
tungschancen und Empfehlun-
gen zu marktgängigen, nach-
haltigen Vermarktungspreisen 
bilden die Grundlage für Ihre 
Rentabilitätsberechnung. 

Wachsen Sie über  
sich hinaus 
Wir stehen Ihnen bei Ihrem 
Vorhaben zur Seite. Von der 
ersten Idee bis zum Bezug. 
Gemeinsam finden wir für  
jedes Problem eine Lösung - 
oder den richtigen Partner. 

Sie definieren das passende  
Leistungspaket, wir finden  
eine Lösung für Ihr Problem. 



5



6
Digitalisierung, Artificial  
Intelligence, Virtual Reality:  
Zukunft baut auf Wissen,  
Kompetenz und Erfahrung - 
besonders in der Neubau-
vermarktung. 

Wir kommunizieren in der 
richtigen Sprache. Für Sie, 
Ihre Kunden und Ihre Partner. 
Aber immer für Menschen.

Unsere Projekte  
treffen ins Herz.
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Das Team

Leiterin Neubau
MAS Immobilienmanagement
Betriebsökonomin FH

Leslie
Schibler

Im persönlichen 
Kontakt lernen  
wir uns kennen.  
Erzählen Sie uns 
von Ihren Ideen, 
wir stehen Ihnen  
als kompetenter 
Partner zur Seite. 

Neubau Marketing Manager

David 
Adlhoch

Immobilienberaterin 
Dipl. Betriebswirtschafterin HF

Leonie
Steiner

Stv. Leiterin Neubau
Immobilienvermarkterin mit eidg. FA
Immobilienbewirtschafterin mit eidg. FA

Stéphanie 
Knüsli

Immobilienberaterin

Elisa 
Berardelli



Brückenbauer in einem komplexen 
Markt: Walde rückt Ihr Neubau- 
projekt ins beste Licht. 
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1   Kilchberg, «Schooren»  
Auftraggeber: R.E.G.S. Immobilien AG 
Architektur: Roefs Architekten AG, Zug 
3 Wohnungen

2  Pfäffikon, «Grasgrün-Himmelblau» 
Auftraggeber: Fundamenta Group (Schweiz) AG 
Architektur: Hamburger Du Pfammatter  
Ferrandiz GmbH 
36 Wohnungen

3  Männedorf, «Leisibüelpark»  
Auftraggeber: Leisibüel Park AG, Wollerau 
Architektur: Dost Architektur GmbH, Zürich 
36 Wohnungen

Referenzen
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4  Zürich, «Jardin»  
Auftraggeber: Fundamenta Group (Schweiz) AG 
Architektur: Roefs Architekten AG, Zug 
2 Gebäude mit 20 Wohnungen

5  Zürich, «Jules & Jim»  
Auftraggeber: Feldblumen Immobilien AG 
Architektur: Dost Architektur GmbH, Zürich 
30 Wohnungen

6  Fällanden, «VIVENDI» 
Auftraggeber: IBC Innova Baumanagement 
Architektur: Höhn & Partner AG, Dübendorf 
29 Wohnungen

7    Zürich, «Spiegelhofstrasse 56»  
Auftraggeber: Privat 
Architektur: Moser & Wegenstein  
Architekten AG, Zürich 
7 Wohnungen (Miete) 



Geschäftsstelle  
Neubau
Seestrasse 41
8702 Zollikon
+41 44 396 60 10
neubau@walde.ch

walde.ch
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